Presseinformation ZENTRALVERBAND
DEUTSCHES

BAUGEWERBE

059/ 2021
23. November 2021

ZDB-Herbstumfrage: Geschiftsaussichten verhalten beurteilt
o Derzeitige Geschiftslage iiberwiegend positiv eingestuft
e Materialknappheit bremst Unternehmen aus

e Zusatzliche Kapazitidten geplant

Die Mitgliedsunternehmen des Zentralverbands Deutsches Baugewerbe bewerten die
gegenwartige Geschaftslage Uberwiegend gut, so das Ergebnis der Herbstumfrage des
Verbandes. Die Aussichten auf die weitere Entwicklung werden verhaltener beurteilt. Die
Verfugbarkeit und Preisentwicklung von Stahl-, Holz- und Kunststoffprodukten stellt die
Unternehmen weiterhin vor Herausforderungen.

Geschaftslage

Ihre derzeitige Geschaftslage beurteilen die Unternehmen insgesamt positiv. So melden
47 % der Unternehmen insgesamt eine gute Geschaftslage und nur 16 % eine schlechte
Lage. Gut ein Drittel der Unternehmen bewertet die Lage mit "befriedigend". Die Beurtei-
lung hangt stark von der Bautatigkeit nach Bausparten ab. Wahrend die Beurteilungen
zum Wohnungsbau (gute Beurteilung ca. 73 %) und zum Ausbau (gute Beurteilung ca.
62 %) das positive Gesamtvotum stiitzen, fallen die positiven Beurteilungen zum Wirt-
schaftsbau (ca. 35 %) und zum 6ffentlichen Bau (ca. 25 %) deutlich verhaltener aus. Zum
offentlichen Bau liberwiegen die negativen (ca. 36 %) die positiven Urteile.

Geschaftserwartungen

Die Geschaftserwartungen fallen gegentiber der Lagebeurteilung ab, was aber auch sai-
sontypisch gepragt ist. Auch hier verzeichnen der Ausbau und der Wohnungsbau ten-
denziell bessere Werte als der Wirtschaftsbau und der 6ffentliche Bau. Nicht zuletzt die
Beurteilung der Auftragslage pragt dieses Bild. So wird die Auftragslage von lber der
Halfte der im Wohnungsbau und Ausbau tatigen Unternehmen mit gut bewertet, zum
Wirtschaftsbau melden das nur knapp ein Drittel, zum &6ffentlichen Bau ein Viertel der
Unternehmen. Die Reichweite der Auftrage liegt im Wohnungsbau mit gut 19 Wochen
und im Ausbau mit 17 Wochen hoher als die im Wirtschaftsbau mit 15 Wochen und im
StralRenbau mit 14 Wochen.

So Uberrascht es nicht, dass die im Wohnungsbau und Ausbau tatigen Unternehmen so-
wohl fir dieses Jahr als auch fiir das nachste Jahr tberwiegend steigende Umsatze er-
warten. Im Wohnungsbau sehen in diesem Jahr mehr als 45 % der Unternehmen Steige-
rungen gegentiber 2020, knapp 40 % der Unternehmen erwarten ein Halten des Niveaus.
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Die hohen Auftragsbestande stiitzen offensichtlich die Erwartung auf einen anhaltend
positiven Trend im Wohnungsbau. Gut ein Viertel der Unternehmen rechnet auch mit
Umsatzzuwachsen in 2022, tiber die Halfte sieht den Umsatz stabil auf dem erreichten
Niveau von 2021. Gut 80 % der im Ausbau tatigen Unternehmen rechnet in 2021 mit
steigenden oder gleichbleibenden Umsatzen. Fur 2022 steigt dieser Wert sogar noch
leicht an. Diese Erwartungen werden wohl auch durch den politisch zu erwartenden Aus-
bau der Forderung von energetischen Sanierungsarbeiten in der neuen Legislaturperiode
getragen.

Die Umsatzentwicklung im 6ffentlichen Bau, sowohl im Hochbau wie auch im StralRen-
bau, fallt nach Einschatzung der Unternehmen in 2021 hinter das Niveau von 2020 zu-
ruck. Unterjahrig vorliegende Daten stiitzen diese Erwartung. Die Nachfrage ist im of-
fentlichen Bau volatil und schwach ausgepragt. Die Order reichen per August nicht an
das Vorjahresniveau (- 2,5 %). Das kennzeichnet die verengten Handlungsspielrdume der
Kommunen infolge der Corona-Krise. Ohne eine fortgesetzte Stitzung durch den Bund
wird es hier nicht gelingen, dem Investitionsstau beizukommen. Aber auch bei der Auto-
bahn GmbH braucht es einen stabileren Auftragsfluss. Fir 2022 sehen die Unternehmen
derzeit noch zu wenig neue Impulse fir insgesamt steigende Umsatze.

Im Wirtschaftsbau halten sich die Meldungen zu einer guten Beurteilung der Auftrags-
bestande einerseits und einer unzureichenden andererseits etwa die Waage. Ganz lber-
wiegend werden die Auftragsbestande mit ,ausreichend” beurteilt.

Die derzeitige Gerateauslastung wird fiir den Hochbau mit ca. 70 % angegeben, fiir den
StralRen- und Tiefbau mit ca. 67 % und im Ausbau mit 65 %. Der etwas héhere Wert im
Hochbau durfte durch den Wohnungsbau angetrieben sein. Im Hochbau und im Ausbau
melden auch fast ein Viertel der Unternehmen eine Auslastung von uber 80 %.

Beschiftigung

Fir die Zahl der Beschaftigten melden 5 % der Unternehmen in 2021 eine Zunahme. Fur
2022 wollen deutlich mehr Unternehmen Beschiftigte neu einstellen (31 %), als umge-
kehrt sich Unternehmen veranlasst sehen, die Zahl der Beschaftigten zu reduzieren (6
%). Das macht deutlich, dass die Unternehmen von einer insgesamt nachhaltigen Bau-
nachfrage Uberzeugt sind. Die Gewinnung von Fachkraften bleibt eine grof3e Herausfor-
derung. So melden 71 % der Unternehmen unter den Griinden von Baubehinderungen
einen Fachkraftemangel an gewerblichem Personal. In diesem Kontext ist auch zu sehen,
dass ein Drittel der Unternehmen im kommenden Jahr die Zahl seiner Auszubildenden
erhdéhen will. Das umzusetzen durfte allerdings schwierig werden. Schon jetzt meldet
etwa die Halfte der Unternehmen, ihre Ausbildungsplatze nicht besetzen zu konnen.

Investitionen

Die Unternehmen investieren auch weiter verstarkt in Maschinen und Gerate, aber auch
in die Digitalisierung ihrer Prozesse. Etwa ein Drittel der Unternehmen hat hier jeweils in
2021 mehr investiert als in 2020 und mehr als die Halfte der Unternehmen hat die Inves-
titionsbudgets gehalten. Und auch in 2022 planen mehr Unternehmen, ihre Investitions-
budgets auszuweiten als diese zu reduzieren. Dabei ist augenfallig, dass der Anteil der
Unternehmen, die mehr in die Digitalisierung ihrer Prozesse investieren will (25 %), den
Anteil der Unternehmen Ubersteigt, die mehr in Maschinen und Gerate investieren wol-
len (18 %). Etwa zwei Drittel der Unternehmen planen, die Investitionslinien von 2021 zu
halten. Die Bauwirtschaft setzt also den Kapazitatsaufbau in Personal und Gerate in Er-
wartung progressiv ausgestalteter Investitionsbedingungen in der neuen Legislaturperi-
ode fort.

Materialknappheit

Auch im Herbst 2021 bereiten den Bauunternehmen immer noch Lieferschwierigkeiten
bei Stahl, Holz- und Kunststoffprodukten Probleme bei der Bautatigkeit. Dieses im Friih-
jahr 2021 aufgrund der Corona-Pandemie eskalierte Problem eines Ungleichgewichtes



von Nachfrage und Angebot an Baumaterialien hat sich bisher nicht aufgelost. Weltweit
heruntergefahrene Produktionskapazitaten und Logistikengpasse verhindern immer
noch, Auftragsbestande ziigiger abzubauen. So nennen knapp zwei Drittel der Unterneh-
men Lieferschwierigkeiten von Material als Grund fur die Behinderung der Bautatigkeit.
Die grofSten Probleme sehen die Unternehmen bei Kunststoffprodukten (iber 80 % der
Unternehmen), bei Holzprodukten (77 %) und bei Stahl (zwei Drittel). Spiegelbildlich
werten dann auch jeweils ca. 90 % das Preisniveau beim Einkauf dieser Materialien als
,hoch“ oder ,,sehr hoch*.

Preise

Die Bauunternehmen sehen sich gezwungen, die Preissteigerungen bei den Einkaufsprei-
sen in den Verkaufspreisen fur Bauleistungen weiter zu geben. Dies gelingt zumindest
teilweise bei neuen Vertragen, wenn auch nicht in vollumfanglichem AusmaR. Gut 60 %
der Unternehmen berichten von einer Erhohung ihrer Verkaufspreise. Etwa 70 % der Un-
ternehmen sehen sich vor dem Hintergrund eines zumindest anhaltend hohen Niveaus
der Einkaufspreise auch zukulnftig veranlasst, den Preisdruck weiter zu geben. Nach den
Daten des Statistischen Bundesamtes gelingt das den Unternehmen im Hochbau besser
als denen im StralRen- und Tiefbau. So haben demnach die Verkaufspreise (einschlieflich
Mehrwertsteuer) fir Rohbauarbeiten an Wohngebauden von August 2021 zu August
2020 um 14,5 %, bei Blirogebauden um 12,6 % und bei Betriebsgebauden um 13,6 % zu-
gelegt. Demgegenuber stiegen die Preise fiir StraBenbauarbeiten ,nur um 7 %. Im Stra-
Benbau scheint der Wettbewerb um Auftrage deutlich harter zu sein; oder anders for-
muliert: Hier kommen zu wenig Auftrage auf den Markt.



